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近年来，金寨县铁冲乡铁冲村以“和美
乡村精品示范村”建设为总牵引，在聚焦
乡村治理精细化、做实民生服务的同时，
更聚焦村民增收难题，通过探索“书记直
播间”直播带货模式，打破农产品销售瓶
颈，走出了一条党建引领下的乡村振兴新
路径。

铁冲村坐落于大别山腹地，群山环抱间
耕地面积仅占全村总面积的两成，“九山
半水半分田”是这里的真实写照。长期以
来，村民们靠传统种植、散养畜禽维持生
计，由于缺乏稳定的销售渠道，优质的农
产品往往“养在深闺人未识”。如何打破
“山好水好物产好，村民难把钱袋鼓”的
困境，带领大家在家门口找到致富路，成
为村“两委”班子日夜牵挂的头等大事。

而直播带货这一思路的萌芽，源于铁冲
村党支部书记、村委会主任易思维一次寻常
的走访。2024年7月的一个午后，她来到村民
家中探访，昏暗的堂屋里堆着几大袋粉丝和
腌菜，看着农户家里品质上乘的农产品没有
销售出路，易思维心里很不是滋味：“群众面
朝黄土背朝天种出的东西，不能就这么浪费
了。我是党员，又是村书记，必须想办法帮大
家把好东西卖出去！”她当即决定，借助短视
频平台的传播力，为村里的农产品打开一
条“线上销路”。

从最初拿着手机在自家院子里试播，对
着镜头略显生涩地介绍干豆角、土鸡蛋，
易思维和村“两委”成员摸着石头过河，
慢慢摸索出接地气的直播风格。没想到，
村里原生态的农产品一亮相抖音平台，就
收获了网友的青睐，首场直播的土鸡蛋和
干菜就被抢购一空。

8月27日，一场热闹的直播带货活动在
铁冲村村委会大院如期举行。直播间里，
易思维拿着刚宰杀的黑毛猪五花肉，对着
镜头热情介绍：“大家看这肉的纹理，都是
村民散养一年多的土猪，吃的是玉米、红
薯藤，肉质紧实不柴。”

屏幕外，网友的订单不断弹出。院子
里，志愿者们忙着分拣、打包，一派繁忙
景象。短短一个半小时，两头黑毛猪就销
售一空，几十个土鸡蛋、一筐干豆角也被
抢购殆尽。

为了让直播带货常态化，村里组建了一
支由党员、返乡青年、热心村民组成的志
愿服务队，有人负责前期选品、整理产品
信息，有人擅长镜头调试、文案撰写，还
有人专门对接物流、打包发货。从产品筛
选到售后跟进，志愿者们分工明确，全力
搭起电商直播的“致富桥”。截至目前，
“铁冲村书记”抖音号已累计开展直播24

场，销售收入突破30万元，曾经“藏在深
山”的农产品，如今成了网友追捧的抢手
货。

铁冲村村民李祖雨是直播带货的直接受
益者。以前，他种植的豇豆、制作的粉丝
只能在本村小范围售卖，喂养的黑毛猪更
是愁销路，猪肉常常因为卖不完，一半只
能自家腌制成腊肉慢慢吃。

8月27日下午，易思维拿着7800元现金
走进李祖雨家，笑着说：“老李，上午直播的
两头黑毛猪钱给你送来了。”接过钱，李祖雨
笑得合不拢嘴，“现在好了，有书记的直播间
帮衬，黑毛猪、粉丝都不愁卖了。”没了销路
的顾虑，李祖雨干劲十足，他计划在现有圈
养两头黑毛猪的基础上，再添一头小猪仔，

“养到年底再通过直播卖出去，又能多赚几
千元。”

和李祖雨一样重拾信心的还有村民孙守
国。此前的一场直播中，他带来的10多斤
干豆角不仅全部卖完，还卖出了比市场价高
不少的价格，到手1100多元的收入让他又惊
又喜。“以前干豆角要么送人，要么自己吃，
没想到还能卖这么好的价钱。”孙守国告诉
记者，明年他准备再增种一亩豇豆，晒干后
全部通过直播间销售，“按今年的行情，最少
能多赚四五千元。”他感慨道：“村里的直播
带货真是给我们带来了希望，现在大家种
地、养殖更有奔头了！”

铁冲村的直播带货不仅惠及本村村民，
还吸引了周边村庄的农户前来“搭车”。8月
27日傍晚，铁冲乡前营村村民叶芹驮着两大
袋干萝卜、干青菜、干香椿，骑了七八里路赶
到铁冲村村委会。经过现场验货、称重后，加
上上次直播的销售收入，村里工作人员当场
通过微信给她转了178元。“我是听铁冲村的
亲戚说易书记直播带货靠谱，抱着试试的心
态来的，没想到每次带来的东西都能卖完。”
叶芹笑着说。

为了守住口碑，“书记直播间”始终把产
品质量放在首位。村里明确规定，所有带货
农产品必须经过严格筛选：农户带来的蔬
菜、干菜要现场检查品相，杜绝变质、霉变产
品；黑毛猪等畜禽必须提供检验检疫证明；
包装前还要再次核对重量、品质，确保货真
价实。“只有保证品质，网友才会信任我们，
直播带货才能长久做下去。”易思维说。

如今的铁冲村，不仅通过直播带货让村
民的钱袋鼓了起来，更通过“人人参与、
人人受益”的治理模式，凝聚了乡村发展
的合力。曾经的“愁销路”变成了如今的
“忙增收”，这个大别山深处的小山村，
正借着电商直播的东风，走出一条乡村振
兴新路子。

裕安讯(金军伟)随着人
口老龄化加剧，独居、空巢
老年人数量不断增多，日常
生活中时常发生意外无人
知、突发疾病叫人难等问
题，这既是民生痛点，也是
基层治理需要重点破解的难
点。为切实回应老年群体对
安全保障的迫切需求，近年
来，裕安区以精细化基层治
理为抓手，在民生服务中践
行“以人民为中心”的治理
理念，通过深入学习合肥市
“窗帘之约”的经验做法，
结合人口结构、服务资源等
实际情况，在西市街道响铃
庵社区探索实施“响铃行
动”志愿服务项目。

“响铃行动”志愿服务
项目的核心举措，是为辖区
有需求的高龄独居老人上门
免费安装一键报警器，这款
报警器不仅体积小巧、操作
简便，老人只需按下一个数
字键，就能快速联系到对应
帮扶人员寻求紧急帮助。

而这个温暖项目的诞
生，源于一次日常入户走
访。此前，响铃庵社区工作
人员在常态化入户排查时，
发现一位独居老人在家中不
慎摔倒，只能无助地躺在地上，工作人员发现后第一
时间将老人送医治疗。此事过后，街道领导与社区书
记陷入深思：“辖区内不少高龄老人长期独自生活，日常
缺乏专人照看，一旦遭遇意外或突发状况，如何为他
们搭建一道‘安全防线’，让他们在需要时能及时获
得帮助？”正是这份对老人安危的牵挂，让“响铃行
动”志愿服务项目应时而生。

为确保项目精准覆盖有需求的老人，响铃庵社区
前期通过入户走访，全面摸排高龄独居老人情况，筛
选出有安装意愿和需求的老人名单，详细说明项目初
衷与报警器功能，在征得家属同意后，再组织志愿者
上门开展安装服务。每安装一户，志愿者都会耐心指
导老人现场测试，让老人熟悉操作步骤，反复确认沟
通链路畅通，确保在真正需要时能“一键呼救、即刻
响应”。

这台小小的一键报警器，不仅搭建起“家庭-社
区”之间的紧急求助快速通道，帮助老人在突发状况
下能及时获得救助，大幅降低意外风险，还被赋予了
更多便民服务功能，老年人日常遇到生活难题，也能
通过报警器联系社区工作人员，社区会根据老人需
求，协调提供多样化帮扶，让老人足不出户就能享受
到贴心服务。

下一步，裕安区将在全区范围内推广这一成熟经
验，通过社区走访、问卷调查等方式开展更精准的摸
底工作，全面采集老年人身体健康状况、居住类型(独
居比例等)信息，建立“一人一档”健康数据库，根据
老人不同需求进一步丰富关护服务内容，让更多高龄
独居老人感受到来自社会的关怀与温暖。
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大别山深处的“书记直播间”
本报记者 沈春 王金诚 文/图

村民们在分捡时令蔬菜。

易思维在直播间介绍黑毛猪肉。

编者按：
从万佛湖畔攥紧木桨的六安少年，到姑苏城里把“贴
砖”做成行业标杆的建筑企业家，再到以音符为桥连接皖
苏两地的创作者，许令霞的人生征途，始终锚定着“品质
筑基、品格立身、品位润心”的信条。许令霞的人生轨迹，
是“天南地北六安人”坚守与开拓的生动缩影。在他身上，
我们看到了六安人“实在做事、深情做人”的底色，更看到
了在外创业成功人士“反哺家乡、连接南北”的担当。

一湖春水映青山，半湖波光载乡愁。30多年前，舒城
县万佛湖畔那个攥着木船桨的少年许令霞，揣着对“好
手艺”的执念走进苏州的“钢筋丛林”；30多年后，他
既是砌出“品质标杆”的建筑企业家，也是把湖光山
色谱成旋律的创作者。从砖瓦缝隙到音符之间，他以
“品质”筑基、以“品格”立身、以“品位”润
心，在现实与艺术的交汇处，写就了一段皖籍游子
的奋斗传奇。
木船为媒：湖光山色里埋下“三品”种子
万佛湖西岸百米外，就是许令霞的老家。

墙角那只漆皮斑驳的小木船，是他整个童年最
亲密的玩伴——— 这是12岁的他收到的“童年
礼物”。

“天不亮就扛着船往湖里跑，看山影
沉在水里，听浪头打在船板上‘啪啪’
响。”许令霞摩挲着船舷，眼里映着湖
光。那些在碧波里自在游弋的日子，将
山水间的灵秀与旷达悄悄融进他的生
命里，也让他早早体悟到：不仅要讲
究品质的精致，更要看重品格的纯
粹，始终保有对品位的独特追求。

多年后他在苏州贴瓷砖时不
肯凑合、写歌时拒绝“商业
化”，源头都藏在万佛湖的晨
雾与暮色里，藏在童年时光
赋予的那份执着里。那些在
船上摇晃的时光，成了他
人生的““隐形标尺”：
对“精致”的追求，是
木船桨要磨得光滑顺
手；对“纯粹”的坚
守，是造船时不肯少
钉 一 颗 钉 子 ； 对
“品位”的理解，
是时常想起母亲
唱 过 的 那 些 红
歌 。 这 把 标
尺，丈量着他
后来每一次

关于“选择”的决定。
砖瓦为证：700元报价里的“品质犟劲”

16岁那年，许令霞背着铺盖卷离开万佛湖，一头扎进
苏州装修行业。20世纪90年代的苏州，装修队扎堆打“低
价战”，贴瓷砖普遍报价500元一户，可许令霞一开口就是
700元，当即引来一片质疑。

“人家500元能做，你凭什么多要200元？”雇主王阿姨叉
着腰问。许令霞没多辩解，只说：“我做完了，您觉得值700元
就给我700元，要是觉得跟人家一样，就给我500元。”

开工后，他把“较真”刻进了细节里：沙子堆成方方
正正的“豆腐干”，切一块用一块，当天沙用完了再把剩
余的恢复成原样；贴砖时用尺子量着缝，差半毫米都要返
工；完工当天，连墙角的水泥渣都扫进袋子带走。王阿姨
看完二话没说递过700元，又拉着他去楼上邻居家：“就按
这个标准来！”

等邻居家的活结束，许令霞却把200元退给了王阿姨：
“您帮我介绍生意，这差价不能收。”就是这份“实
在”，让他的名声像湖面涟漪般扩散——— 从一楼贴到六
楼，从一户传到十户，没几年功夫，他的队伍从“单打独
斗”扩到了七八百人。

“别人的工地是‘灰头土脸’，他的工地连沙子都透
着规整。”苏州市散文家协会副主席、苏州市书法家协会
原首席顾问田怀亮说，“苏州大公司接重点项目，都指定要
他的队伍贴关键部位的瓷砖，说‘许令霞的砖，贴得有手
艺，更有底气’。”

日子宽裕了，许令霞却把公司安在了普通小区里。
“我是工人出身，知道满身泥灰进写字楼的局促。”他指
着办公室里拼木桌说，“在这里，兄弟们推门就进，坐下
就能说掏心窝的话——— 我不怕工人不给我干活，就怕他们
不跟我聊天，有什么话不跟我讲。我的梦想不是住豪华办
公室，是让跟着我的人都有饭吃、有肉吃，能过上小康日
子。”

乡音为韵：音符里流淌的“故土深情”
“沧浪行，风犹静，芳菲溢满亭……”去年，中国教

育频道《新歌来了》舞台上，这首《沧浪行》的旋律一响
起，许令霞在台下红了眼眶。歌词里藏着苏州的园林意，
更藏着万佛湖的乡愁——— 这是他跨界写歌的尝试，却把
“皖苏两地情”唱进了全国观众心里。

“干装修几十年，日子好了，可心里总空落落的，总

想起老家的湖、母亲唱的红歌。”许令霞说。他给母亲买
了两架电钢琴，在琴键上贴满“1234567”的便签，没学
过谱的母亲凭着这个，能把不少老歌曲弹得有模有样。母
亲的琴声，成了他创作的“启蒙课”。

没学过作词，他就把笔记本改成“歌词本”：回万佛
湖看到芦苇荡，就写下“芦花白时乡愁起”；在苏州看到
平江路的雨，就记下“雨打青石板，想起老家的屋檐”。
为了写好《沧浪行》，他在园林里蹲守半个月，看晨练的
老人、听评弹的调子，改了17稿才定稿。最终，他邀请山
西的中国现代音乐学院教师马鹏霄作曲、歌手李猛演唱，
三人合力把“江南韵”与“皖乡情”揉进了旋律里。

这些年，从《梦回故乡》到《沧浪行》再到《只此青
绿》，许令霞写了20多首歌，每首都是“免费授权”。
“有人说我傻，版权费能赚不少，可写歌不是为了钱。”
他拿出一叠手写的授权书，“六安有个乡村小学用我的歌
参加合唱比赛，校长发视频给我看，孩子们唱得跑调，可
我比拿奖还开心。”

“从开始到成功，到有所成就，许令霞一直没有改
变。现在的主旋律不是讲不忘初心嘛，我觉得他的初心一
直在，没有变。”好友孙明杰这样评价他。
初心不改：从“小草”到“追光者”的坚守

如今的许令霞，身上挂着“中国音乐家协会会员”的
头衔，作品拿过金奖、“五个一工程”奖，建筑公司也成
了苏州行业标杆。可他总说自己是“万佛湖边的一棵小
草”，“根还扎在老家的泥土里，不过是多晒了点太阳、
多沾了点露水。”

每个月，他总要回万佛湖一趟。“感觉快到一个月
了，电不足了，就回家一趟充充电。”解开岸边的小木
船，一桨一桨划入湖心，山风掠过耳际时，所有的疲惫都
被湖水涤荡干净。“充完电再过来，最起码一两个月都浑
身是劲。回家就像回到最初出发的地方，看到这湖、这
船，就想起当初为什么出来——— 不是为了混日子，是为了
把‘实在活’干好，把‘家乡情’唱出来。”他说。

从16岁背井离乡的少年，到跨界驰骋的企业家、创作
者，许令霞的脚步从未停歇。砖瓦里的“品质”，是他对
职业的敬畏；待人时的“品格”，是他对初心的坚守；音
符里的“品位”，是他对生活的热爱。这三者交织在一
起，让那个万佛湖畔的追光少年，活成了自己最想成为的
模样——— 也照亮了更多怀揣梦想的人前行的路。

《天南地北六安人》专栏深耕“奋斗
与乡愁”的时代命题，致力于记录天南地
北六安人的精彩人生——— 无论是背井离

乡在异地打拼的创业者、坚守岗位的行
业匠人、跨界逐梦的追光者，还是扎根故
土奉献基层的耕耘者、反哺家乡的创业
成功典范，只要故事里藏着六安人“实在
做事、深情做人”的品格，饱含对故土的
眷恋、对梦想的执着、对家国的担当，皆

在我们的征集之列。诚邀广大读者成为
“故事发现者”：

可自荐分享个人的奋斗历程与故土
情怀；可推荐身边值得铭记的皖西籍人物
故事(请附人物姓名、联系方式及简要故
事梗概)。

线索投递邮箱：48221941@163 .com
我们期待与您一同挖掘平凡中的不

凡，让更多六安人的奋斗故事被看见，让
跨越山海的乡愁与担当温暖人心。

万 佛 湖 边 的 一 棵 小 草
——— 六安籍创业者许令霞的“三品”人生

本报记者 刘更新/文 许君/图
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